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


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commerciale.
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Préambule
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tion ; celle-ci reste un des premiers secteurs d�activité au monde et un des
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fortement capitalistique, requiert de lourds investissements qui nécessitent

titifs, les cimentiers installent leurs unités de production à proximité de réserves

� Une industrie liée à la dynamique économique : Elle dépend des cycles de

poursuivent leur intégration verticale dans le béton prêt à l�emploi (BPE) et les
agrégats, d�importance stratégique pour renforcer leur compétitivité ; positive
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sionnelle.
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taux de croissance favorable, une capacité bénéficiaire et une pérennité durable.
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importants.
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utilisateurs
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constat
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quantité
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