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Key words:

Introduction
Le développement international des Petites et Moyennes Entreprises 

sur l’importance du jeu concurrentiel de plus en plus mondialisé qui s’impose 

Cependant, pour réussir à l’international, les PME doivent tenir compte d’un 

1 

à une analyse comparative des mesures d’accompagnement des PME à 
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Comment UBIFRANCE accompagne t- elle les entreprises françaises 
à l’export et quelles conclusions peut-on tirer de la comparaison entre les 
dispositifs français et algérien dédiés à l’accompagnement international des 
PME?

H1
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Méthodologie

Fondements théoriques
L’intérêt suscité par les petites et moyennes entreprises est devenu un 

d’internationalisation des PME, celui-ci  se démarque de plus en plus de celui 

A- La théorie de l’internationalisation par étapes
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entreprises comme un processus d’apprentissage graduel, et  met l’accent sur 

Le modèle d’innovation quant à lui, considère l’internationalisation 

B- L’approche économique

Ainsi, les entreprises intègrent leur activité verticalement en investissant 
dans la production de matière première et s’implantent à l’étranger pour des 
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C- L’approche par les réseaux

développant à travers les relations commerciales réalisées avec d’autres pays 

Le dispositif français de l’accompagnement des entreprises à l’export

A/- Présentation d’UBIFRANCE
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B/- La méthode d’investigation

les PME 

C/- Résultats de l’enquête UBIFRANCE

Le dispositif algérien de promotion des exportations hors 
hydrocarbures :
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A/- Présentation d’ALGEX

- Aider à connaitre et à comprendre les règles et les pratiques du 

- Permettre l’accès à la réglementation nationale en ce qui concerne les 

produits et matières premières, les cours de devises, les tendances et 

B/- La méthode d’investigation

C/- Résultats de l’enquête ALGEX
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Analyse comparative entre UBIFRANCE et ALGEX
Points de ressemblance

Points de divergence

avant de proposer un accompagnement adapté et n’évalue pas la 

Recommandations pour renforcer le rôle d’ALGEX
A/- Changement du statut d’ALGEX

B/- Une représentation régionale et internationale
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D/- Adopter la logique sectorielle dans l’organisation interne d’ALGEX

à mettre en place une logique sectorielle dans les groupes de travail qui la 

E/- Renforcer l’activité de la cellule de veille



la revue des sciences commerciales n°20 25

Conclusion

l’internationalisation des PME, il est constitué de plusieurs opérateurs dont 
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